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1. Về VC Futures: 
VC Future trực thuộc Công ty cổ phần Sở giao dịch hàng hóa Vietcom Việt Nam. Đây 

là doanh nghiệp đầu tiên tại Việt Nam tổ chức và thực hiện hoạt động trong lĩnh vực 

Kinh Doanh Hàng Hóa và Giao Dịch Hàng Hóa Phái Sinh. VC Future hội tụ những 

thành viên đã thành công trong lĩnh vực cung cấp giải pháp và dịch vụ sản phẩm thông 

qua các thỏa thuận hợp tác thương mại Đa phương - Song phương trên thị trường trong 

nước và quốc tế. 

Lĩnh vực hoạt động: 

Công ty hoạt động chủ yếu trong lĩnh vực môi giới hợp đồng hàng hóa tương lai, môi 

giới tài chính tương lai, tư vấn đầu tư tương lai và nghiệp vụ quản lý tài sản.  

I.  MÔ TẢ CÔNG VIỆC 

 Xây dựng, triển khai các kế hoạch kinh doanh, đảm bảo các kế hoạch, chính sách 
được triển khai theo đúng định hướng và mục đích đề ra nhằm kinh doanh hiệu quả 
nhất. 

 Nghiên cứu sản phẩm, so sánh và đánh giá với sản phẩm, dịch vụ của đối thủ để lên 
kế hoạch mở rộng thị trường và tạo cơ hội kinh doanh mới.  

 Chịu trách nhiệm đào tạo, quản lý nhân viên, tạo sự gắn kết và đưa ra kế hoạch 
tuyển dụng nhân sự khi cần thiết. 

 Xây dựng và duy trì các mối quan hệ với các khách hàng và đối tác. 

 Báo cáo về tình hình kinh doanh, kết quả về doanh thu, lợi nhuận các yếu tố có thể 
gây ảnh hưởng tới tình hình kinh doanh với Ban lãnh đạo. 

 Chịu trách nhiệm trước Ban lãnh đạo về doanh số, các hoạt động của kinh doanh do 
mình phụ trách. 

II. YÊU CẦU ỨNG VIÊN 
- Trình độ: Tốt nghiệp Cao đẳng/Đại học chuyên ngành Quản trị kinh doanh, Kinh 

tế hoặc các chuyên ngành liên quan,.. 
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- Kinh nghiệm:  

+ Có ít nhất từ 1 đến 2 năm kinh nghiệm ở vị trí tương đương. 
+ Ưu tiên ứng viên có kinh nghiệm làm Quản lý trong các ngành Tài chính, Bảo 
hiểm, BĐS. 

- Kỹ năng: 
+ Thành thạo kỹ năng tin học văn phòng: word, excel,… 
+ Kỹ năng tìm kiếm, chăm sóc và thuyết phục khách hàng. 
+ Kỹ năng giao tiếp, đàm phán. 
+ Kỹ năng làm việc nhóm. 
+ Kỹ năng tư vấn, giải quyết vấn đề. 
+ Đạo đức tốt, thái độ tốt, trung thực, trách nhiệm, nghiêm túc trong công việc. 

III. CHẾ ĐỘ PHÚC LỢI 

*) Được đảm bảo quyền lợi theo pháp luật: 

- Lương cứng: 13,000,000VNĐ – 15,000,000VNĐ. (Thu nhập từ 25,000,000VNĐ 
– 35,000,000/tháng ), thoả thuận chi tiết trong quá trình phỏng vấn.  

- Đóng BHXH, BHYT và các chế độ phúc lợi theo quy định nhà nước; 
- Lương tháng thứ 13; 
- Review lương 6 tháng/ lần; 
- Cơ hội được học hỏi, phát triển và thăng tiến cao. 

*) Văn hoá công ty: 

- Công ty đề cao work-life balance, không làm thêm giờ.  
- Môi trường làm việc thân thiện và chuyên nghiệp được học hỏi và phát triển 

liên tục về ngành tài chính, chứng khoán, hàng hóa phái sinh. 
- Công ty trẻ và đang phát triển mạnh nên luôn khuyến khích những ý tưởng mới 

và ghi nhận những đề xuất có tính đột phá. 
*) Thời gian làm việc: 

Từ thứ Hai đến thứ Sáu hàng tuần. 

- Sáng: 9:00 - 12:00 
- Chiều: 13:00 - 18:00  

*) Địa điểm làm việc: Ô số 01, ngõ 18 Nguyễn Cơ Thạch, Mỹ Đình 2, Nam Từ Liêm, 
Hà Nội 

----------------------------------------------------------- 
2. CÁCH THỨC ỨNG TUYỂN 

Các ứng viên vui lòng liên hệ: Phòng Nhân sự - Công ty Cổ phần VC Futures 

Phone/Zalo: 0968.041.486 (Ms.Trang Nguyên) - 035.762.7595 (Ms.Minh Anh) 

Email: nguyenht.vcfutures@gmail.com – tuyendung.vcfutures@gmail.com 


